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Fiche Contacts – PARTENARIATS & DISTRIBUTION ALTERNATIVE 

 
Vous souhaitez : 
 

- Vous différencier de vos concurrents ? 
- Développer des produits complémentaires ? 
- Valoriser votre relation client ? 
 

Chartis vous propose une gamme de produits vous permettant de créer des revenus supplémentaires et 
d’explorer de nouveaux gisements liés à votre métier. 
 
Notre vocation est de comprendre votre activité afin d’adapter et d’intégrer nos produits d’assurances 
à votre offre de façon la plus efficace possible. 
 
Dans cet objectif, Chartis met à votre disposition son savoir faire et ses compétences : 
 
 
 

2. Construction du Partenariat 
 
• Sélection du (des)  produit(s) d’assurances en 

affinité avec votre clientèle 
 
• Définition des outils marketing : Offres et 

supports 
 
• Identification des canaux de distribution 

1. Découverte 
 

• Vos attentes 
 
• Les attentes de vos clients 
 
• Partage des profils clients, des offres, des 

méthodes de commercialisation 

Partenariat Chartis 
3. Lancement du partenariat 
 
• Plan de tests 4. Généralisation 

 
•  Partage d’expériences 

 
• Amélioration continue 

 
• Outils de suivi  
 
• Comités de pilotage 
 
 

 
Votre Interlocuteur :   
 

Chartis est le nom commercial pour le réseau mon

internet: www.chartisinsurance.com 

Chartis Europe S.A. - Siège Social : Tour Chartis -

Société anonyme au capital de 47 626 240 euros. 

 

Stéphane Matrand de La Bourdonnaye : 01 49 02 48 94
stephane.matrand@chartisinsurance.com 

 

dial d’assurance et responsabilités de Chartis Inc. Pour plus d’informations, vous pouvez visiter notre site 

 92079 Paris La Défense 2 Cedex - FRANCE Numéro d’Immatriculation: RCS Nanterre (France) B 552 128 795. 

Entreprise régie par le Code des Assurances. 


